
wmd-brokerchannel.de

Euro Garant Flex Flex ProtectionINHALT Die neue welt der garantieprodukte

Willkommen zu den Specials des 
wmd-brokerchannel! 

Aktuelle Ausgabe:
Garantieprodukte 2010

SEG 20XXCongenial garant

gerade in volatilen Börsenzeiten 
steigt die Nachfrage nach Garan-
tieprodukte exorbitant an. Entgegen 
der Forderung vieler Börsenprofis, 
besonders bei solchen Marktsituati-
onen verstärkt antizyklisch zu han-
deln, ist der Anleger doch lieber mit 
seinem Geld auf der sicheren Sei-
te. Auch wenn das mögliche Ren-
dite kostet. Natürlich stellt sich die 
Frage was eine Garantie eigentlich 
wert ist? So haben wir auch schon 
Geldmarktfonds gesehen die ein 
deutliches Minus eingefahren ha-
ben. Dennoch ist die Nachfrage un-
gebrochen und die Finanzbranche 
reagiert mit einer Vielzahl an neuen 
Produkten und Strategien auf diesen 
aktuellen Trend. Mehr dazu in dieser 
Ausgabe!

Ihr

Editorial

Liebe Leserinnen 
und Leser,

„Kursgeber für eine sichere Rente“ 

Garantieprodukte 2010

In Kooperation mit Condor Leben, Heidelberger Leben, 
FinanceLife und Skandia

Friedrich A. Wanschka
Chefredakteur und
Herausgeber
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Bei vielen Gebrauchsgegenständen 
wie Autos, Fernseher oder Compu-
ter achten die Bundesbürger beim 

Kauf sehr genau darauf, ob und wie lange 
es für neue Anschaffungen eine Garantie 
gibt.  Spätestens nach dem Ausbruch der 
Finanzkrise hat diese Suche nach Sicher-
heit auch die Finanzprodukte erreicht. Da 
klingt es wie ein Lockruf, dass es Garan-
tiefonds gibt, bei denen Anleger in Aktien 
investieren, aber durch die Garantie vor 
Einbußen geschützt sind.

Ganz umsonst ist die Kapitalgaran-
tie freilich nicht zu haben, denn 
der Anleger verzichtet zugunsten 

der Sicherheit auf möglicherweise höhe-
re Gewinne. „Es sind schwierige Zeiten 
für Anleger, sie re-
alisieren jetzt, dass 
es Sicherheit und 
Rendite gleichzei-
tig nicht gibt „,sagt 
beispielsweise Wis-
senschaftler Rüdi-
ger von Nitzsch von 
der RWTH Aachen.  
Doch zumindest gilt 
– wo bei den Fonds 
Garantie draufsteht, 

ist auch Garantie 
drin. Bei einer ne-
gativen Entwick-
lung der Aktien-
märkte erhält der 
Anleger, abhän-
gig vom Garan-
tiekonzept, meist 
100 Prozent des 
angelegten Gel-
des zurück. Kein 
Wunder also, 
dass der Bundesverband Investment 
und Asset Management (BVI)  eine stetig 
wachsende Zahl von Garantiefonds mit 
deutlich höheren Volumen verzeichnet. 
Dieses neue Sicherheitsdenken wird von 
einer Studie des Marktforschungsinstituts 
Forsa eindrucksvoll belegt. Demnach ge-
nießen Finanzprodukte mit Garantiever-
sprechen bei 90 Prozent der deutschen 
Bundesbürger großes Vertrauen. Rund 
60 Prozent der Verbraucher sind bereit, 
für diese Garantie auf andere Vorteile wie 
etwa umfangreichere Leistungen oder hö-
here Gewinne zu verzichten. 

Die Versicherer haben eine ganze 
Menge neuer Konzepte für Garan-
tiemodelle entwickelt. In der Re-

gel versprechen 
sie den Kunden, 
dass sie zum 
Beispiel mindes-
tens das einge-
zahlte Kapital 
erhalten. Dafür 
schichten die An-
bieter das Geld je 
nach Börsenlage 
in sichere oder 
chancenreiche 

Anlagen um oder kaufen die Garantien bei 
Banken ein. Nach Angaben des Gesamt-
verbands der Deutschen Versicherungs-
wirtschaft haben rund zwei Drittel der neu 
abgeschlossenen Fondspolicen eine Ga-
rantie wie etwa eine Kapitalerhaltszusage. 

Die Konstruktionen sind im Detail un-
terschiedlich, das Prinzip aber ist 
immer das gleiche: Die Grundlage 

sind Wertsicherungsstrategien, bei denen 
das eingesetzte Kapital in Abhängigkeit 
von der Marktlage zwischen Aktienfonds 
auf der einen und Renten- oder Geldmarkt-
fonds auf der anderen Seite umgeschich-
tet wird. Ziel ist es die Verlustrisiken zu 
begrenzen, um den garantierten Mindest-
wert sicherzustellen, und gleichzeitig eine 

Die „Neue Welt“ der Garantieprodukte Garantieprodukte in dieser 
Ausgabe:

Haftungsausschluss: 
Den Artikeln, Empfehlungen und Tabellen lie-
gen Informationen zugrunde, die die Redaktion 
für verläßlich hält. Die Garantie für die Rich-
tigkeit kann die Redaktion nicht übernehmen. 
Diese Onlineveröffentlichung  dient der Infor-
mation und ist keine Aufforderung zum Kauf 

oder Verkauf von Geldanlagen.

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.heidelberger-leben.de/bedarfsanalyse/
http://www.heidelberger-leben.de/altersvorsorge/
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möglichst hohen Partizipation an Kursstei-
gerungen zu erreichen. Je weiter das Ab-
laufdatum entfernt ist, desto höher ist ten-
denziell die Aktienquote. Mit abnehmender 
Rest laufze i t 
reduziert sich 
die Aktienquo-
te zugunsten 
risikoärmerer 
An lagek las-
sen. Welche 
Arten von Ga-
rantieproduk-
ten gibt es? 

Bei den 
k lass i -
s c h e n 

Garantiefonds bekommt der Anleger sein 
festgelegtes Kapital zu 100 % zurück. 
Bei manchen Modellen liegt die Garantie-
grenze, je nach Anlagetyp, bei 70 oder 80 
Prozent des eingesetzten Kapitals. Das 
Garantieversprechen gilt aber nur am 
Ende der Fondslaufzeit. Wer während der 
Laufzeit aussteigt, muss möglicherweise 
Verluste realisieren. 

Bei Garantiefonds mit Höchststandsgaran-
tie verändert sich dagegen die Höhe der 

Garantie. Sie ist abhängig von der Wert-
entwicklung der Anteile. Klettert der Fonds 
auf eine bestimmte Marke, wird eine hö-
here Garantie festgesetzt. Diese gilt wei-

ter, auch wenn 
der Garantiefonds 
später auf Talfahrt 
gehen sollte.

Dynamische Hyb-
ridprodukte stellen 
die neueste Ent-
wicklung der Ver-
sicherungen dar. 
Hier wird das ein-
gesetzte Kapital 
auf mehrere Pro-
dukte aufgeteilt 

und ggf. umgeschichtet. Typischer Inhalt 
eines Hybridproduktes ist eine konventio-
nelle Versicherung als Deckungsstock, ein 
klassischer Garantiefonds der mindestens 
80 Prozent des Wertes vom Monatsanfang 
sicherstellt und Aktienfonds, mit denen 
über die Laufzeit die Rendite erzielt wer-
den soll.

Eines haben aber alle bisherigen Ga-
rantieprodukte gemein: Gegenüber 
den reinen Aktieninvestments muss 

der Anleger die Garantie mit einem Verlust 
an Rendite bezahlen.

Wie Versicherer mit modernen Garantie-
produkten den möglichen Verlust an Ren-
dite minimieren und die Beteiligung an 
starken Börsenphasen maximieren wollen, 
finden Sie auf den folgenden Seiten unse-
res Extras.
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Ratings:

A+
fitchratings.de

FFF
franke-bornberg.de

Fondsauswahl bei Congenial 
(Freie Fondswahl / Strategieport-
folio)

Produktprüfung Congenial privat 
garant - Dr. Mark Ortmann

Backtests – Mögliche Vertrags-
entwicklung am Beispiel des
Congenial privat garant

Congenial mit Garantie

Video:
„Congenial riester garant“

(Bild anklicken)

„Gut gesichert – hoch hinaus!“
lautet das Motto der Produktfamilie Con-
genial mit Garantie der Condor Lebensver-
sicherungs-AG.

Diese intelligenten Produkte kombinieren 
die Chancen einer Fondsanlage mit den 
Garantieleistungen eines deutschen Le-
bensversicherers und zählen zu den inno-
vativsten Garantiekonzepten am Markt.

Congenial mit Garantie Produkte zeichnen 
sich insbesondere durch effiziente Garan-
tien aus, ein attraktives und umfassendes 
Fondsangebot sowie eine Vertragsfüh-
rung, die sich flexibel an die jeweilige Le-
benssituation der Kunden anpassen kann.

Der entscheidende Vorteil dieses Garan-
tiekonzepts ist, dass das Guthaben des 
Kunden bis zu 100 Prozent von den Ren-
ditechancen der Kapitalmärkte profitieren 
kann, obwohl eine garantierte Leistung zu-
gesagt ist.

Der erfolgreichen Einführung von Conge-
nial bAV garant, Congenial privat garant 
und Congenial basis garant im Jahr 2009 
folgt im Juni 2010 die neue Riester-Rente 
Congenial riester garant.

Damit bietet Condor die Produktgruppe 
Congenial mit Garantie ab sofort in allen 
Bereichen der Altersvorsorge an.

Wie funktioniert das Garantiekonzept
„Dynamischer 3-Topf-Hybrid“?

Bei Congenial mit Garantie entscheidet sich
der Kunde bei Vertragsbeginn für ein von ihm
gewünschtes Garantieniveau zum wählbaren
Rentenbeginn. Sichergestellt wird die Garantie
durch einen intelligenten Mechanismus! Das
für die Garantie notwendige Kapital wird so-
weit wie möglich in den Wertsicherungsfonds
investiert. Dieser Fonds garantiert, dass inner-
halb eines Monats nicht mehr als 20% Verluste
realisiert werden können. Reicht der Wert -
siche rungsfonds allein für die Garantieerfül-
lung nicht aus, wird das Kapital des Kunden 
in das Sicherungsvermögen der Condor um-
geschichtet. Hier bekommt der Kunde eine
garantierte Rendite von 2,25 % und kann
zusätz lich von der Überschussbeteiligung 

profitieren. Nicht für die Garantie benötigtes
Kapital wird in freie Fonds investiert. Jeden
Monat wird das Kapital des Kunden individuell
auf Wertsicherungsfonds, freie Fondsanlage
oder Sicherungsvermögen neu verteilt.

Wie hätte sich ein dynamischer 3-Topf-
Hybrid in der Vergangenheit entwickelt?

Da sich für Vertragsentwicklungen in der 
Zukunft keine verbindlichen Aussagen treffen
lassen, bedient man sich sogenannter Back -
tests und simuliert Vertragsverläufe anhand
von historischen Daten. Getestet wurde der
Tarif Congenial privat garant Comfort mit
einer Anlage in den DAX-Index, einem monat-
lichen Beitrag von 100 Euro und einer garan-
tierten Leistung von 100% der Beitragssumme.

In dem Zeitraum von 1974 bis 2003 wäre der
Kunde vollständig in Fonds (freie Fonds und
Wertsicherungsfonds) investiert gewesen 
und hätte das Sicherungsvermögen der 

Condor zu keinem Zeitpunkt gebraucht. Trotz
der Kursverluste zum Ende der Laufzeit hätte
dieser Vertrag eine Rendite nach Kosten von
4,67 % p.a. erzielt.

Backtests – Mögliche Vertragsentwicklung am Beispiel des Congenial privat garant 
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Condor Tarif 772 Comfort mit historischen DAX-Werten von 1974–2003 (4,67% p.a.), 
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Dachfonds WKN

CondorBalance Universal Aktien/Renten – Europa 939883

CondorChance Universal Aktien weltweit – Länder 939884

Condor Trends Universal Aktien weltweit – Branchen 939885

Aktienfonds WKN

Aktien Global NEU: Carmignac Investissement A A0DP5W

DWS Vermögensbildungsfonds I 847652

Fidelity Funds – International Fund A 973269

iShares MSCI World A0HGZR

NEU: Lingohr-Systematic-LBB-Invest 977479

M&G Global Basics Fund Euro A 797735

Morgan Stanley Global Small Cap Value Fund A 986743

Templeton Growth Fund A 971025

Threadneedle Global Select Retail Net 987677

Aktien Europa NEU: DJE – Dividende & Substanz P 164325

Fidelity Funds – European Growth Fund A 973270

Franklin Mutual  European Fund A 982584

Gartmore SICAV Continental European Fund A1 A0DLKB

Goldman Sachs Europe Core Equity Fund 926187 

iShares DJ EURO STOXX 50 (DE) 593395

JPM Europe Small Cap Fund A 973679

Main First avantgarde Stock Fund A A0B91Q

Aktien Nordamerika iShares Dow Jones Industrial Average (DE) 628939

Janus US All Cap Growth Fund A  933841

JPM US Value Fund A A0DQQ3

Pioneer Funds – U.S. Pioneer Funds A 805665

Threadneedle American Select Fund 987653

Aktien Australien NEU: Dexia Equities L Australia C EUR Unhedged A0NADC

Aktien Deutschland cominvest Fondak P 847101

iShares DAX (DE) 593393

Lupus alpha Smaller German Champions A 974564

Aktien Emerging Markets Comgest Magellan 577954

iShares MSCI Emerging Markets (DE) A0HGZT

Aktien China NEU: Schroder ISF Greater China A 633842

Aktien Indien NEU: Comgest Growth India A0D9E5

Vermögensverwaltende Fonds WKN

Defensiv NEU: A2A Defensiv 556166  

NEU: FI ALPHA Renten Global 974515

Ausgewogen Carmignac Patrimoine A A0DPW0

NEU: Ethna-AKTIV E T A0X8U6

Dynamisch NEU: C-QUADRAT ARTS Total Return Global AMI A0F5G9

Multi Invest OP R 926200
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Vorsorge | Produktprüfung

Die Zeichen stehen immer noch auf Garantien. Die Kri-
se ist noch nicht ausgestanden und bis euphorik in die 

Bevölkerung zurückkehrt, wird sicher noch eine gute Zeit 
verstreichen. es liegt auf der Hand, dass sich Produktent-
wickler weiterhin mit der optimierung des Zusammenspiels 
von Garantien und renditechancen beschäftigen. Seit 
September ist auch die condor mit einem entsprechenden 
Produkt am markt. 

mit verdienten Bruttoeinnahmen von 205 millionen euro war 
condor Leben ende 2007 gemessen an dieser Größe num-
mer 52 der deutschen Lebensversicherer. ende 2008 nahm 
condor Leben 222 millionen euro verdiente Bruttobeiträ-
ge ein, verwaltete 208.000 Verträge und Kapitalanlagen in 
Höhe von rund 2,9 milliarden euro. Im Jahr 2008 wurden über 
10.000 neue Verträge mit einem laufenden Beitrag von 14,5 
millionen euro und einer Beitragssumme von 388 millionen 

condor 
congenial – privat garant – comfort (Tarif 772)

Dr. mark ortmann, Gründer und Direktor des ITa Institut für Transparenz in der altersvorsorge in Berlin, 
nimmt an dieser Stelle regelmäßig aktuelle Vorsorgeprodukte unter die Lupe. Die analysen des ITa ge-
ben Beratern eine entscheidungsgrundlage für die Produktauswahl.

LINKS:

Quelle: Condor Lebensversicherungs-AG 

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.fitchratings.de/
http://www.fitchratings.de/
http://www.franke-bornberg.de
http://www.franke-bornberg.de
http://www.fitchratings.de/
http://www.condor-versicherungsgruppe.de/portal/page/portal/condor_versicherungsgruppe/condor/produkte/bav/besondere_tarife/bav-invest-rente
http://www.condor-versicherungsgruppe.de/portal/page/portal/condor_versicherungsgruppe/condor/produkte/bav/besondere_tarife/bav-invest-rente
http://www.condor-versicherungsgruppe.de/portal/page/portal/condor_versicherungsgruppe/condor/top-thema/congenial
http://www.condor-versicherungsgruppe.de/portal/page/portal/condor_versicherungsgruppe/condor/produkte/leben_rente/basis-rente/congenial-basis-garant
http://www.condor-versicherungsgruppe.de/portal/page/portal/condor_versicherungsgruppe/condor/produkte/leben_rente/riester-rente
http://downloads.condor-versicherungsgruppe.de/video/riester/film.html
http://www.wmd-brokerchannel.de/docs/sel/condor_fondsuniversum.pdf
http://www.wmd-brokerchannel.de/docs/sel/backtests_congenial_privat_garant.pdf
http://www.wmd-brokerchannel.de/docs/sel/produktpruefung_congenial_privat_garant.pdf
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Sicherungs-
vermögen

Individuelle
Fonds-
anlage

Chancen 
des 

Kapital-
marktes

Sicher-
stellung 

der 
Garantie

Wert-
sicherungs-

fonds
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Was wird garantiert?

Die Garantiezusage beinhaltet eine garan-
tierte Rente und eine garantierte Kapital-
leistung. Je nach gewählter Form der Al-
tersvorsorge kann man die Garantiehöhe 
bestimmen und während der Laufzeit in-
dividuell oder automatisch nach 
oben oder unten anpassen. Für 
darüber hinaus bestehende Ver-
tragsguthaben wird ein Rente-
faktor zu 100 Prozent garantiert. 
Diese Garantiezusage gilt für je-
den Rentenbeginntermin –  bis 
zum Ende der Verfügungsphase.

Wie wird die Garantie er-
füllt?

Für die Erfüllung der Garantie 
sorgt der dynamische Wertsiche-
rungsmechanismus „3-Topf-Hyb-
rid“. Er bestimmt, wie viel Vertragsgutha-
ben in Wertsicherungsfonds, freien Fonds 
oder im Sicherungsvermögen investiert 

wird. Diese Umschichtung erfolgt monat-
lich und für jeden Kunden individuell. So 
werden bei positiver Börsenentwicklung 
die Renditechancen maximal ausge-
schöpft und in schwierigen Börsenzeiten 
die risikoreicheren Anlagen reduziert. So 
viel Sicherheit wie nötig – so viel Invest-
mentchance wie möglich!

Welche Investmentmöglichkeiten 
gibt es?

Das Condor-Fondsuniversum bietet für je-
den die richtigen Investmentchancen: Es 
stellt sowohl fondsaffinen Anlegern, als 
auch Anlegern, die die Verwaltung ihrer 
Fonds anderen überlassen möchten, die 

passende Lösung bereit. Zur Auswahl 
stehen 120 freie Fonds und 3 Wert-
sicherungsfonds von 43 renommierten 
Kapitalanlagegesellschaften. 

Wie flexibel ist der Vertrag?

Die Vertragsführung orientiert sich an 
den Bedürfnissen und Wünschen des 
Kunden und passt sich flexibel seiner 
jeweiligen Lebenssituation an. Conge-
nial bietet bspw. bei Zahlungsschwie-
rigkeiten diverse Lösungen, ermöglicht 
Sonderzahlungen, Liquiditätsoptionen 

vor und nach Rentenbeginn, lässt ein Ver-
schieben des Rentenbeginns zu und vie-
les mehr. 

Video:
Dynamischer Wertsicherungsmechanismus 

„3-Topf-Hybrid“
(Bild anklicken)

Quelle: Condor Lebensversicherungs-AG 

Wie funktioniert Congenial mit Garantie? 
Condor Lebensversicherung:

Haben Sie noch Fragen?
Wenden Sie sich einfach 
an die Vertriebsspezialisten 
der Condor!

Condor Lebensversicherungs-AG
Admiralitätstraße 67
20459 Hamburg
Tel.:	 (040) 3 61 39-367
Fax:	 (040) 3 61 39-482
E-Mail:
vertrieb@condor-versicherungsgruppe.de
Internet:
www.condor-versicherungsgruppe.de

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.condor-versicherungsgruppe.de/portal/page/portal/condor_versicherungsgruppe/condor/top-thema/congenial/film
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Rechtzeitig für das Alter vorsorgen, 
möglichst früh für eine langfristige 
Absicherung im Alter planen, sich 

und seine Familie rund-
um geschützt wissen: 
Private Vorsorge wird in 
Zeiten demografischen 
Wandels immer wichti-
ger. Denn: Die Zahl der 
Rentner nimmt zu, die 
der Beitragszahler ab. 
Menschen werden im-
mer älter, und die ge-
setzliche Rente wird bei 
weitem nicht ausreichen. 
Deshalb gilt, möglichst 
früh clever und intelligent 
vorzusorgen und dabei 
in seiner Planung auf Si-
cherheit und Rendite zu 
setzen.

Eine Umfrage des Deutschen Instituts 
für Altersvorsorge (2009) hat erge-
ben, dass sich 75 Prozent der Be-

fragten wünschen, im Alter ihren Lebens-
standard von Heute halten zu können. Sie 
wollen nicht zwingend ein größeres Auto 
fahren, sich ihren Traum von einer Jacht 
erfüllen oder endlich auf Weltreise gehen. 

Die Anforderungen gehen vielmehr dahin, 
sich auch im Alter noch das leisten zu kön-
nen, was sie momentan bereits genießen. 

„Wer heute 20 Jah-
re alt ist, hat gute 
Chancen, bis zu 100 
Jahre alt zu werden“, 
so Thomas Bahr, 
Vorstandsvorsitzen-
der der Heidelberger 
Lebensversicherung 
AG. Das bedeute 
zum einen, dass der 
20-Jährige fast vier-
zig Jahre lang für 
sein Alter vorsorgen 
kann, aber auch, 
dass er mit Renten-
beginn noch rund 
dreißig Jahre lang 
von seinem Geld le-

ben können muss. Aus diesem Grund rät 
der Versicherer zu fondsgebundenen Pro-
dukten, die während der Ansparphase von 
der Entwicklung der Aktienmärkte profitie-
ren und so mehr Chancen auf Rendite bie-
ten können. Aufgrund der zuletzt starken 
Kursschwankungen stehen viele Bürger 
fondsgebundenen Anlageformen derzeit 
jedoch skeptisch gegenüber. Sie verste-

hen unter Fonds Aktienfonds, schauen auf 
die täglichen Kursbewegungen und be-
fürchten bei Einbrüchen enorme finanzielle 
Verluste. Dabei gibt es jedoch Fondsvari-
anten, die sich durch höhere Sicherheiten 
auszeichnen – zum Beispiel Rentenfonds. 
Sie unterliegen geringeren Kursschwan-
kungen. Eine andere Variante sind Ga-
rantiefonds, die Sicherheit mit Ertragspo-
tenzial verbinden. Die Heidelberger Leben 
sei sich der Verunsicherung und dem Be-
dürfnis nach Sicherheit bewusst und habe 
aus diesem Grund auch die Palette ihrer 
Höchststandsgarantiefonds erweitert. „Auf 
diese Weise können Anleger ihren indivi-
duellen Sicherheits-/Renditemix wählen“, 
erläutert Bahr. 

Bereits 2006 hat die Heidelberger 
Leben den ersten Höchststandsga-
rantiefonds für ihre Produkte einge-

führt, der unter dem Namen HLE Euro-Ga-
rant 80 Flex weitergeführt wird. Seit seiner 
Auflage hat der Garantiefonds 25,2 Pro-
zent (zum 31.03.2010) erwirtschaftet und 
damit einen Wertzuwachs von jährlich 6,16 
Prozent verzeichnen können. Seit Mitte 
April sind die Varianten HLE Euro-Garant 
70 Flex und HLE Euro-Garant 90 Flex auf 
dem Markt.

Mit Sicherheit und Rendite punkten 

Mehr Informationen unter:
www.heidelberger-leben.de

Mehr Informationen zur 
Bedarfsanalyse der Heidelberger 
Leben:
www.heidelberger-leben.de/ 
bedarfsanalyse

Mehr Informationen zur 
Altersvorsorge des Unterneh-
mens:
www.heidelberger-leben.de/ 
altersvorsorge

Das Downloadcenter der 
Heidelberger Leben:
www.heidelberger-leben.de/ 
service/download-center

LINKS:

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.heidelberger-leben.de
http://www.heidelberger-leben.de/bedarfsanalyse/
http://www.heidelberger-leben.de/altersvorsorge/
http://www.heidelberger-leben.de/service/download-center/
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Präsentation der Garantiefonds
und Investmentlösungen
der Heidelberger Leben

(Bild anklicken)

Bei den Garantiefonds der Heidelber-
ger Leben können Anleger je nach 
Sicherheitsbedürfnis eine 70-, 80- 

oder 90-prozentige Höchststandsgarantie 
auf die Investmentsumme wählen. „Das 
Entscheidende dabei ist, dass das Garan-
tieniveau nie unter den jemals erreichten 
Höchststand fallen, aber durchaus höher 
sein kann“, erklärt Bahr. Alle drei Höchst-
standsgaran-
tiefonds sind 
un te re inan-
der und mit 
den anderen 
Fonds kom-
binierbar, die 
das Unterneh-
men in den 
unterschied-
lichen Risiko-
klassen von 
„sicherheits-
o r i e n t i e r t “ 
bis „renditeorientiert“ anbietet. Darunter 
sechs Geldmarkt- und Rentenfonds, zwei 
Immobilienfonds, zwei Mischfonds und 
17 Aktienfonds. Ein kostenfreier Wechsel 
zwischen den Fonds ist zwölf Mal pro Jahr 
möglich.

„Drei Garantiefonds im Angebot“
Interview mit Thomas Bahr

Sie haben drei neue Garantiefonds 
im Angebot. Wodurch unterschei-
den sich diese?

Der HLE Euro-Garant 70 Flex ist der 
progressive und bietet sich für Anleger 
an, die die hohen Renditechancen ei-
nes verstärkten Aktienanteils (bis zu 
100 Prozent) nutzen möch-
ten, ohne dabei auf ein ange-
messenes Garantieniveau zu 
verzichten. Anleger, die sich 
ein ausgewogenes Verhält-
nis von Renditechancen bei 
steigenden Aktienkursen und 
ein reduziertes Verlustrisiko 
bei sinkenden Kursverläufen 
wünschen, wählen den HLE 
Euro-Garant 80 Flex. Sein Ak-
tienanteil umfasst bis zu 86,4 
Prozent. Der HLE Euro-Ga-
rant 90 Flex hingegen ist der 
defensive: Sein Aktienanteil 
liegt bei bis zu 43,2 Prozent. 

Herr Bahr, nach welchem Prinzip 
funktionieren die Höchststandsga-
rantiefonds?

Das ist einfach zu verstehen: Steigt der 
Wert des Anlageportfolios, erhöhen wir 
den Aktienanteil und reduzieren den 
Geldmarktanteil. Fällt hingegen der 
Wert des Anlageportfolios, wird der 
Geldmarktanteil erhöht und der Akti-

enanteil reduziert. 
Je nach Stärke der 
Kursschwankungen 
an den Aktienmärk-
ten schichten wir 
als Unternehmen 
schneller oder lang-
samer um. Dadurch 
können wir für unse-
re Kunden Gewinne 
sichern und den Ver-
tragswert steigern. 

70 - 80 - 90 - die HLE-Wertsicherung  
Heidelberger Leben - Garantiefonds:

Haben Sie noch Fragen?
Wenden Sie sich einfach 
an die Vertriebsspezialisten 
der Heidelberger Leben!

Heidelberger Leben – Clerical Medical 
Vertriebsmanagement GmbH
Forum 7
69126 Heidelberg, Deutschland

Partner Support:
0800-200 13 13 50
oder
im Web unter www.hlcm.de 

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.hlcm.de
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Die FinanceLife Lebensversicherung 
AG als 100 %-iges Tochterunter-
nehmen der UNIQA Group Austria 

ist nicht nur der konzerneigene Spezialist 
bei Fondsgebundenen Lebensversiche-
rungen, sondern auch der größte Anbie-
ter dieses Marktsegments in Österreich. 
Seit 1995 entwickelt FinanceLife innova-
tive Produkte und stellt ihr umfassendes 
Know-how allen Unternehmen der UNIQA 
Gruppe in 20 verschiedenen Märkten zur 
Verfügung. 

Mit ihren Produktlösungen reagiert 
die FinanceLife dabei nicht auf 
Trends, sondern agiert mit flexib-

len Anlagekon-
zepten. Ziel ist 
es, dem Versi-
cherungsnehmer 
die Möglichkeit 
zu bieten, diese 
später an seine 
individuelle Si-
tuation anpas-
sen zu können. 
Durch diese Vorgehensweise wird gewähr-
leistet, dass der Kunde dem Markt immer 
einen Schritt voraus ist.
UNIQA FinanceLife bietet mit „FlexPro-

tection basic“ und „FlexProtection 85“ ein 
Garantiekonzept, welches sich individuell 
nach jedem einzelnen Kunden richtet. Die 
Veranlagung wird für jeden Vertrag einzeln 
gewichtet. Die beiden Portefeuilles 
bieten Kapital- bzw. Höchststands-
garantie. Garantieträger gegen-
über FinanceLife ist die Deutsche 
Bank, veranlagt wird in einem von 
Raiffeisen Capital Management 
verwalteten i-CPPI-Modell (Indi-
vidualized Constant Proportion 
Portfolio Insurance) nach Vorga-
ben der Deutschen Bank. 

Die Veranlagung erfolgt im 
Rahmen des i-CPPI-Mo-
dells einerseits in einem 

ertragsorientierten, aktiv gema-
nagten Aktiendachfonds und an-
dererseits in sicherheitsorientier-
ten Anleihenfonds. Spezialisten 
der Deutschen Bank errechnen 
täglich auf Grundlage eines indi-
viduellen Konzeptes für jeden einzelnen-
Versicherungsnehmer die Gewichtung der 
im Portefeuille enthaltenen Fonds. Dies 
bedeutet, dass die Gewichtung der Fonds 
für jeden einzelnen Kunden individuell be-
rechnet wird.

Gerade die jetzige Marktphase, in 
der die Märkte ein tiefes Niveau 
haben, ist für unser Konzept mit 

85 % Höchststandsgarantie ideal.

Das Besondere 
daran ist, dass 
die Garantieve-
ranlagung für 
jeden einzelnen 
Vertrag gerech-
net wird. Das 
Garantiemodell 
richtet sich also 
erstmals nach 
dem einzelnen 
Kunden.

Darüber hinaus 
konnten wir mit 
der Deutschen 
Bank und Raiff-
eisen Capital 
M a n a g e m e n t 

die kompetentesten Partner am Markt für 
dieses innovative Produkt gewinnen“,

so FinanceLife Vorstandsvorsitzender 
Werner Holzhauser.

Individuelle Veranlagung für jeden Kunden

Zum Demo-Tool „Basisrente mit Bruttoprämien-
garantie und Ertragssicherung“

(Bild anklicken)

Werner Holzhauser 

“

LINKS:

Mehr Informationen zur
Basis-Rentenversicherung

Rosa durchgezogene Linie = STANZE
Rosa strichlierte Linie = Falz/Rillung

 221 mm 213 mm  215 mm  215 mm

Fondsgebundene 
Basis-Rentenversicherung
Ihre Vorsorge mit Steuervorteil

*siehe wichtige Informationen

Mit Bruttoprämien-

garantie und 

Ertragssicherung*!
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UNIQA FinanceLife. Die Versicherung einer neuen Generation.

NEU: Basis-Rentenversicherung mit 
Bruttoprämiengarantie und Ertragssicherung*

Vorsorgen und Steuern sparen
Bis zu EUR 20.000,– pro Jahr können Sie 
pro Jahr steuerbegünstigt in Ihre Basis-
Rentenversicherung investieren. So können 
Sie im Jahr 2009 beispielsweise bis zu 
EUR 5.712,– an Steuern sparen! Bei 
gemeinsamer Ehegattenveranlagung erhöht 
sich der Höchstbetrag auf EUR 40.000,– 
pro Jahr – die Steuerersparnis beträgt 
im Jahr 2009 bis zu EUR 11.424.– 
(68% Absetzbetrag bei einem Grenzsteuer-
satz von 42%).

Private Altersvorsorge mit
staatlicher Förderung
Das System der gesetzlichen Renten-
versicherung hat seine Grenzen erreicht. 
Private Altervorsorge wird daher immer 
wichtiger. Nützen Sie die attraktiven 
Steuervorteile der Basis-Rentenversiche-
rung und genießen Sie Ihren Ruhestand.

Veranlagung mit Brutto-
prämiengarantie und hohen 
Ertragsmöglichkeiten*
Das Portefeuille Vorsorge & Garantie 
bietet eine exklusive Bruttoprämien-
garantie – denn Ihre Prämien sind zu 
wertvoll um sie durch risikoreiche Veran-
lagungen aufs Spiel zu setzen. Gleichzei-
tig nützen Sie attraktive Ertragsmöglich-
keiten durch die Veranlagung in Fonds.

Tipp für Selbstständige: 

Nützen Sie die Möglichkeit von 

Zuzahlungen bis zum Höchstbetrag 

um in finanziell guten Jahren 

noch mehr vom Steuervorteil zu 

profitieren!

Sicherheit auch in schwierigen 
Lebensphasen
Ihre fondsgebundene Basis-Renten-
versicherung ist vor jedem Zugriff 
geschützt und durch die Garantie 
gesichert. So ist gewährleistet, dass die 
einbezahlten Prämien und erzielten 
Erträge bei Rentenantritt auch wirklich 
zur Verfügung stehen.

Versorgung für Ihre 
Hinterbliebenen
Damit Ihr Kapital bei einem vorzeitigen 
Todesfall nicht verloren ist, zahlt die 
FinanceLife das vorhandene Fondskapital 
in Form einer monatlichen Rente an Ihren 
Ehepartner (bzw. in Folge an Ihre Kinder) 
aus*.

Flexibler Rentenbeginn
Passen Sie den Beginn der Renten-
zahlung an Ihr Leben an. Durch die 
unbestimmte Laufzeit müssen Sie sich 
erst dann entscheiden wenn Sie Ihren 
Ruhestand tatsächlich antreten. Ihre 
Basis-Rente können Sie bereits ab dem 
vollendeten 60. Lebensjahr beziehen.

Fondsgebundene Basis-Rentenversicherung – 
Ihre Vorteile auf einen Blick:

*siehe wichtige Informationen 

*siehe wichtige Informationen

FinanceLife – der österreichische Spezialist 
für fondsgebundene Lösungen
Als Competence und Know-how Center für den UNIQA Konzern entwickelt die FinanceLife Lebensversicherung AG 
als 100prozentige Tochter von UNIQA innovative Produkte für fondsgebundene Lösungen. 

Als österreichischer Marktführer in diesem Bereich verfügt die FinanceLife über hohe Kompetenz. 

Versicherer:

FinanceLife Lebensversicherung AG
Untere Donaustraße 21, A 1029 Wien
Tel.: +43 1 2145401
Fax: +43 1 2145401 - 3780,
E-Mail: service@fi nancelife.com
Internet: www.fi nancelife.com
Sitz der Gesellschaft: Wien, Austria
FN 135700i beim Handelsgericht Wien,
DVR 0818305

Versicherer für Rentenzahlung:

UNIQA Personenversicherung AG
Untere Donaustraße 21, A 1029 Wien
Tel.: +43 1 21175 - 0
Fax: +43 1 214 33 36
E-Mail: info@uniqa.at
Internet: www.uniqa.at
Sitz der Gesellschaft: Wien, Austria
FN 63197m beim Handelsgericht Wien
DVR 0018813

Ihr Ansprechpartner:

FL Vertriebs- und Service GmbH
Innsbrucker Bundestraße 136, 
A 5020 Salzburg
Tel: + 43 662 22528120
E-Mail: offi ce@fl -service.de
Rechtsform: Gesellschaft mit beschränkter 
Haftung
Sitz: Salzburg, 
FN 264318

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://financelife.salesmonial.com/bpg/player.html
http://www.financelife.com/assets/pdf/355/2758_basis_rv_antragsmappe.pdf
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Bei dieser Generation von Garan-
tiemodellen nützt der Anleger die 
Kombination aus Veranlagung in 

einen aktiv gemanagten Aktiendachfonds 
mit hohen Ertragschancen (Ertragskom-
ponente) und der nötigen Sicherheit 
durch Absicherungsinstrumente wie bei-
spielsweise Anleihen von Emittenten mit 
guter Bonität (Sicherheitskomponente). 
Bei FlexProtection 85 wird für den persön-
lichen Mix aus Ertrags- und Sicherheits-
komponente die maximal möglich Gewich-
tung der Ertragskomponente täglich neu 
berechnet. Damit kann die Veranlagung 

bis zu 100 % im Aktiendach-
fonds erfolgen. Zusätzlich 
haben Anleger den Vorteil, 
dass zum gewählten Garan-
tiestichtag mindestens 85 % 
des erreichten Höchststan-
des zur Verfügung stehen - 
denn einmal Erreichtes soll 
keinen großen Wertschwan-
kungen mehr unterliegen! 

Um die Ertragsmög-
lichkeiten nochmals 
zu erhöhen, wird bei 

FlexProtection 
basic auf eine 
Höchsstandsgarantie ver-
zichtet. Dadurch ist es mög-
lich, die Ertragskomponente 
während der gesamten Ver-
anlagungsdauer noch stärker 
zu gewichten und somit stär-
ker an den internationalen 
Kapitalmärkten teilzuhaben. 
Durch die vereinbarte Kapi-
talgarantie ist Ihr Kapital auch 
bei starken Kursrückgängen 
gesichert. 

Unabhängig davon welche Veran-
lagung der Anleger gewählt hat, 
die  Sicherheit  der  Veranlagung 

ist gerade zum Schluss besonders wich-
tig. Gegen Ende der geplanten Veran-
lagungsdauer bleibt keine Zeit mehr 
Kursschwankungen  auszugleichen. Da-
mit  der Anleger kein Risiko hat, kann er 
das automatische Ablaufmanagement  
FlexProtection 100 einschließen. Die- 
ses bietet eine 100 %-ige Höchststands-
garantie zum Ende der geplanten Veranla-
gungsdauer und beginnt fünf Jahre vorher. 

 I    I    I    I  
0   5   10   15  

Depotwert**

85% Höchststands-
garantie zum
Garantiestichtag

Sparbeiträge

Flexibilität in jeder Phase

 I    I    I    I
0    5   10   15 

Sparbeiträge
= Kapitalgarantie zum 
Garantiestichtag

Depotwert**

FinanceLife - FlexProtection Garantiekonzepte:

Haben Sie noch Fragen?
Wenden Sie sich an den  
Vertriebsspezialisten:

René Bertignol
FL Vertriebs- und Service GmbH
Innsbrucker Bundesstraße 136
A 5020 Salzburg

Tel: +43 662 22528120
E-Mail: office@fl-service.de

Abb.: FlexProtection 85 - für sicherheitsorientierte Anleger

Abb.: FlexProtection basic - für ertragsorientierte Anleger

LINKS:

Mehr Informationen zu
FlexSolution

FlexSolution
Fondsgebundene Lebensversicherung
Vorsorgelösung für die Zukunft

Die neue Art der flexiblen Vorsorge – 

wählen Sie die Höhe Ihrer Garantie selbst*!

D
ie

se
 I

n
fo

rm
at

io
n

 b
ei

n
h

al
te

t 
ke

in
 ö

ff
en

tl
ic

h
es

 A
n

g
eb

o
t,

 k
ei

n
e 

A
u
ff

o
rd

er
u
n

g
 e

in
 A

n
g

eb
o
t 

zu
 s

te
lle

n
 u

n
d

 k
ei

n
e 

an
g

eb
o
ts

g
le

ic
h

e 
W

er
b

u
n

g
.

xx
xx

 –
 1

0
m

 -
 0

9
.2

0
0

9

Versicherer:

FinanceLife Lebensversicherung AG
Untere Donaustraße 21, 1029 Wien
Tel.: +43 1 2145401
Fax: +43 1 2145401-3780
E-Mail: service@financelife.com
Internet: www.financelife.com
Sitz der Gesellschaft: Wien, Austria
FN 135700i beim HG Wien, DVR 0818305

Versicherer für Rentenzahlung: 

UNIQA Personenversicherung AG
Untere Donaustraße 21, 1029 Wien
Tel.: +43 1 21175-0
Fax: +43 1 214 33 36
E-Mail: info@uniqa.at
Internet: www.uniqa.at
Sitz der Gesellschaft: Wien, Austria
FN 63197 m HG Wien, DVR: 0018813

FlexSolution – 
die neue Art der individuellen 
und flexiblen Veranlagung!

Rosa durchgezogene Linie = STANZE
Rosa strichlierte Linie = Falz/Rillung

Individuelle Garantiestichtage*

Wählen Sie selbst im Rahmen der ver-
traglichen Grenzen Ihre persönlichen 
Garantiestichtage, zu welchen die 
Kapitalgarantie gilt.

Hohe Ertragsmöglichkeiten

Internationales Know-how der Vermögens-
verwaltungen gewährt hohe Ertragschan-
cen. Sie bestimmen durch Ihre Portefeuille- 
bzw. Einzelfondswahl die Anlagestrategie.

Individuelle Anlagestrategie

Eine Änderung der Anlagestrategie kann 
jederzeit kostenfrei beantragt werden. 
Dabei können das bestehende Depotgut-
haben und die laufenden Prämien unter-
schiedlich veranlagt oder Komponenten 
umgewichtet werden.

Tägliche Analyse Ihrer 
Garantieveranlagung*

Laufende automatische Berech-
nung der maximalen Gewichtung 
der Ertragskomponente – für Ihre 
Ertragschancen!

Wählen Sie aus

  gemanagten Portefeuilles mit 
unterschiedlicher Gewichtung 
des Aktienanteils,

  Sonderportefeuilles, die bestimm-
ten Anlagegrundsätzen folgen,

  und zahlreichen Einzelfonds.

Unbestimmte Laufzeit und 
Flexibilität bei der Ansparung

Wie auch immer Sie Ihre Veranlagung 
bestimmen, Sie haben keine Bindung. 
Der Vertrag wird „bis auf weiteres“ 
somit auf unbestimmte Laufzeit abge-
schlossen. Änderungen der Einzahlun-
gen sowie individuelle Zuzahlungen* 
können jederzeit beantragt werden. 

Die Vorteile einer 
Garantieveranlagung

die Vorteile der Veranlagung in 
Portefeuilles bzw. Einzelfonds

Ihre Vorsorgelösung 
für die Zukunft

Immer einen Schritt voraus – mit FlexSolution.

*siehe wichtige Informationen

Wir legen besonderen Wert auf umfangreiche eigene Ressourcen, um direkt vor Ort an allen Weltmärkten eine wirkungs-
volle Analyse zu betreiben. Ein globales Netz von Analysten sorgt für den entscheidenden Wissensvorsprung. Nützen Sie 
mit FlexSolution den Vorteil mehrerer Vermögensverwaltungen.

Ihre Vorteile auf einen Blick 

Zwei Garantiemodelle*

Wählen Sie aus zwei Garantiemodellen 
Ihre gewünschte Garantie.

PLUS: Automatisches Ablauf-
management

Entscheiden Sie sich für das automati-
sche Ablaufmanagement und lehnen 
Sie sich entspannt zurück. Das auto-
matische Ablaufmanagement schützt 
Ihr Kapital im vereinbarten Zeitraum.

+

UNIQA FinanceLife. Die Versicherung einer neuen Generation.

Ihr Ansprechpartner:
 
FL Vertriebs- und Service GmbH
Innsbrucker Bundesstraße 136,
A 5020 Salzburg
Tel.: +43 662 225 281 20
E-Mail: office@fl-service.de
Rechtsform: Gesellschaft mit 
beschränkter Haftung
Sitz: Salzburg, FN 264318

*siehe wichtige Informationen

=

Mehr Informationen zu
FlexProtection

C M Y CM MY CY CMY K

Mehr Informationen unter:
www.financelife.com

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.financelife.com/assets/pdf/355/2792_flexSolution_antragsmappe.pdf
http://www.financelife.com/assets/pdf/355/2604%20Folder%20FlexProtection%20042010.pdf
http://www.financelife.com
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Die noch immer andauernde Wirt-
schafts- und Finanzkrise hat viele 
Verbraucher verunsichert. Auch die 

derzeitigen währungspolitischen Entwick-
lungen in der Euro-Zone führen dazu, dass 
immer mehr Anbieter dem gestiegenen Si-
cherheitsbedürfnis ihrer Kunden mit zahl-
reichen Garantie- und Wertsicherungs-
konzepten begegnen. Doch zwischen den 
verschiedenen Konzepten gibt es gravie-
rende Unterschiede. Zwar sichern viele 
Produkte die Gewinne der Vergangenheit 
über Kurseinbrüche hinweg. Allerdings 
können nicht alle Produkte auch Rendi-
techancen künftiger Aufschwungsphasen 
nutzen. Und diese Phasen – so hat es die 
400-jährige Börsengeschichte gezeigt – 
folgen über kurz oder lang. So kann es am 
Ende einer ausgeprägten Rezession pas-
sieren, dass das gesamte Fondsvermögen 
eines Garantiefonds in festverzinslichen, 
renditeschwachen Anlagen gebunden ist. 
Schafft es ein Garantiefonds aufgrund sei-
ner Konstruktion nicht von allein, wieder in 
renditeorientierte Anlagen umzuschichten, 
ist er bis zum Laufzeitende in der so ge-
nannten Sicherungsfalle (Cash Lock) ge-
fangen. Deshalb mussten gleich mehrere 
Anbieter neue Garantiekonzepte auflegen. 
Nicht so das Garantiefondssystem, das 
die Skandia in ihre Policen integriert hat.

Bereits im Frühjahr 2009 überarbei-
teten die Experten der Skandia und 
der Garantie gebenden Bank, der 

Société Générale, gemeinsam den Ga-
rantiefonds für Zeiten stark schwankender 
Kapitalmärkte. Damit ist und bleibt der Ber-
liner Vorsorgespezialist dem Wettbewerb 
im Bereich innovativer Garantiekonzepte 
mal wieder einen Schritt voraus. 

„Das Garantiekonzept des 
SEG 20XX funktioniert: 
Wir sind einer der wenigen 
Anbieter in Deutschland, 
der nicht in der Siche-
rungsfalle gelandet ist.“, 
so Hermann Schrögenau-
er, Vertriebsvorstand der 
Skandia Lebensversiche-
rung AG. „Die Kunden des 
SEG 2025, der im Januar 
aufgelegt wurde, können 
sich schon jetzt nicht nur 
über eine garantierte Wert-
steigerung zum Ablauf von 
bisher rund 12 % freuen, 
sondern auch über ein En-
gagement in renditeorien-
tierten Anlagen von zur Zeit 
über 60 %.“

Die Skandia hat als Finanzdienstleis-
ter mit ausgewiesener Investment-
Kompetenz bereits vor Jahren als 

erster Anbieter in Deutschland ein innova-
tives Garantiekonzept in eine Fondspolice 
integriert: den Skandia Euro Guaranteed 
20XX (SEG 20XX). Wie dabei Sicherheit 
und Renditechancen in unterschiedlichen 
Börsenszenarien miteinander verknüpft 

sind, erklärt 
ganz kom-
pakt und 
v e r s t ä n d -
lich ein in-
terakt ives 
Demo-Tool 
welches Sie 
nebenste-
hend oben 
finden.

Garantiert eine überzeugende Lösung

Mehr Informationen zur Optimie-
rungstechnik der Skandia

Skandia Vertriebsportal:
skandia.de/vertriebspartner

Zum SEG 20XX Demo-Tool
(Bild anklicken)

Hermann Schrögenauer
(Vertriebsvorstand Skandia Lebensversicherung AG)

Mehr Informationen zur Wertent-
wicklung der Skandia Garantie-
fonds

LINKS:

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.skandia.de/vertriebspartner/optimierte-technik.html?cid=wmd2
http://www.skandia.de/vertriebspartner?cid=wmd5
http://www.skandia.de/vertriebspartner/wertentwicklung-skandia-garantiefonds-seg20xx.html?cid=wmd3
http://www.skandia.de/privatkunden/interaktives-demo-tool.html?cid=wmd1
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Willkommen zu den Specials des 
wmd-brokerchannel! 

Aktuelle Ausgabe:
Garantieprodukte 2010

SEG 20XXCongenial garant

Der SEG 20XX im Überblick:

•  Höchststand-Garantie sichert den 
höchsten jemals an einem monatlichen 
Stichtag erreichten Kurswert zum Ablauf 
des jeweiligen Fonds 

•  Höhe des Garantie-Niveaus kann von 
Monat zu Monat nur steigen oder gleich 
bleiben, aber niemals sinken!

•  Ergänzung der Wertsicherungsstrate-
gie um den Volatilitäts-Faktor ermöglicht, 
dass der SEG 20XX sich bei starken Kurs-
schwankungen absichert und damit die 
Gefahr, in den so genannten Cash-Lock 
zu fallen, reduziert.

•  Im Vergleich zu konventionellen Garan-
tie-Produkten kann der SEG 20XX sich bis 
zu 100 % in renditeorientierte Anlagen en-
gagieren. 

•  Neben Aktienfonds mit unterschiedli-
chem regionalen Fokus sind auch Fonds 
Bestandteil des Garantiefonds-Portfolios, 
die in Hochzinsanleihen oder Rohstoffen 
anlegen.

2009 war der SEG 20XX der Fonds, der von 
Skandia Kunden am häufigsten angewählt 
wurde. Und auch bei sinkendem Sicherheits-
bedürfnis haben sie jederzeit die Möglichkeit, 
in andere Fonds aus dem Skandia Angebot 
zu wechseln. Das ist beliebig oft und ohne 
zusätzliche Kosten möglich. Anders als bei ei-
ner klassischen kapitalbildenden Lebens- und 
Rentenversicherung behalten Inhaber einer 
Fondspolice somit die Souveränität über ihre 
Kapitalanlage. Das kann sich vor allem bei der 
privaten Vorsorge spürbar auszahlen – mit der 
Skandia Fondsrente sind sicherheitsorientier-
te Kunden deshalb garantiert bestens aufge-
stellt.

Die Skandia Fondsrente im Überblick: 
Optimale Altersvorsorge: Fondspolicen ermöglichen es den Kunden, an den viel-
versprechenden Wertentwicklungen der internationalen Kapitalmärkte teilzunehmen. 
Gleichzeitig kann von den Vorteilen einer Rentenversicherung mit Anspruch auf eine 
lebenslange Rente profitiert werden.

Große Flexibilität: Es besteht die Auswahl aus über 130 qualitätsgeprüften Invest-
mentfonds von renommierten Kapitalanlagegesellschaften. Daraus können sich Kun-
den ihr Portfolio nach individuellen Präferenzen zusammenstellen und jederzeit flexi-
bel an die jeweilige Lebenssituation anpassen.

Steuerliche Vorteile: Fondspolicen als flexibler Teil der Altersvorsorge sind in der 
Ansparphase von jeglicher Steuer befreit. Erträge werden erst zum Auszahlungszeit-
punkt steuerpflichtig. 

Wert

Zeit

Kaufkurs (Anteilspreis)

Garantiefonds-Bonus

Neues Garantie-Niveau

Höchststand-Garantie

Bewährtes Garantiekonzept

Haben Sie noch Fragen?
Wenden Sie sich einfach an die 
Vertriebsspezialisten der Skandia!

Skandia Lebensversicherung AG 
Kaiserin-Augusta-Allee 108 
10553 Berlin

Die Maklerbetreuer erreichen Sie mit allen 
Kontaktmöglichkeiten unter folgendem
Link:

www.skandia.de/vertriebspartner/
kontakt-zum-maklerbetreuer

Einfach oben auf den Link klicken; Sie 
werden automatisch weitergeleitet.

Skandia - SEG 20XX:

Höchststand-Garantie des SEG 20XX:
Das Garantie-Niveau kann nur steigen oder 
gleich bleiben.

Mehr Infomationen zur neuen 
VPPI Managementtechnik der
Skandia

LINKS:

http://www.wmd-brokerchannel.de
http://www.skandia.de/vertriebspartner/kontakt-zum-maklerbetreuer.html?cid=wmd4
http://www.skandia.de/vertriebspartner/kontakt-zum-maklerbetreuer.html?cid=wmd4
http://www.wmd-brokerchannel.de/docs/sel/SEG_20XX_mit_VPPI_Managementtechnik.pdf

